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PER A DIFUSIO IMMEDIATA

Harvard Alumni Entrepreneurs i COSAIL Partners llancen la
Strategic Advisory Network per impulsar el creixement de les
startups

Una nova iniciativa connecta startups prometedores amb executius, inversors i liders empresarials
experimentats mitjangant consells assessors estructurats, centrats en el creixement i la presa de decisions
estrategiques.

GLOUCESTER, Massachusetts, i ANDORRA LA VELLA, Andorra— 19 d’octubre de 2026

Harvard Alumni Entrepreneurs (HAE) i COSAIL Partners han anunciat avui el llangament de la HAE Strategic Advisory
Network (SAN), una nova iniciativa dissenyada per ajudar startups seleccionades a accelerar el seu creixement
mitjancant 'accés a assessors estrategics experimentats. SAN reuneix fundadors amb executius, directius
operatius, inversors i liders empresarials en consells assessors estructurats, centrats en reptes empresarials de gran
transcendéncia.

Esta previst que la primera cohort se celebri de desembre de 2026 a abril de 2027. Els fundadors participantsi els
assessors assignats treballaran conjuntament al llarg del temps en prioritats que poden incloure U’estratégia de
creixement, ’execucio, la preparacio6 per captar finangament, la governancga i el desenvolupament de mercats.
Després de la primera cohort, HAE i COSAIL tenen la intencié de consolidar SAN com un programa recurrent, amb
'objectiu de posar en marxa noves cohorts trimestralment.

SAN dona resposta a un repte habitual de les empreses en creixement: els fundadors han de prendre decisions
importants sense disposar sempre de 'amplitud d’experiéncia que tenen al seu abast les organitzacions més grans.
Mitjangant relacions d’assessorament continuades, el programa pretén acostar als fundadors un criteri practic i
independent quan pot marcar una diferencia significativa.

«Sovint, els fundadors afronten les decisions més transcendents sense tenir accés a la profunditat d’experiéncia de
qué disposen les empreses més grans», afirma Regina Ryan, presidenta de Harvard Alumni Entrepreneurs. «La
Strategic Advisory Network esta concebuda per canviar aquesta situacid: reunir liders de trajectoria consolidada amb
startups prometedores per ajudar els fundadors a gestionar el creixement, reforgar les estrategies i prendre millors
decisions en moments critics.»

HAE aporta la seva comunitat emprenedora globali les seves relacions amb fundadors, mentre que COSAIL Partners
aporta la seva metodologia de consells assessors i la seva experiencia en el disseny i 'execucié del programa,
incloent-hi la captacio, 'assignacié i la incorporacié dels assessors. Junts, proporcionen una estructura coherent per
a una col-laboracio productiva i continuada entre fundadors i assessors.

SAN esta dissenyada per beneficiar tant els fundadors com els assessors. Els fundadors obtenen accés continuat a
liders experimentats que poden aportar perspectives independents i criteri estratégic, mentre que els assessors
tenen Uoportunitat d’aprofundir les seves capacitats en consells assessors mitjangant una col-laboracio significativa
amb empreses en creixement. Els assessors formen part d’un consell assessor estructurat durant tota la cohort,
aporten criteri senior a les decisions dels fundadors i adquireixen experiencia practica en consells mitjangant una
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participacié continuada. La xarxa Global Boards Alumni (GBA) de COSAIL donara suport a la captaci6 d’assessorsia
la dinamitzacié de la comunitat.

«Un gran executiu no es converteix automaticament en un gran assessor», afirma lvan Comerma, de COSAIL
Partners. «L’exercici eficag de la funcié d’assessor en un consell requereix una mentalitat i unes habilitats
especifiques. SAN crea un entorn estructurat en qué els professionals experimentats poden contribuir de manera
significativa al creixement dels fundadors mentre desenvolupen les seves habilitats d’assessorament a través de la
practica.»

Sobre Harvard Alumni Entrepreneurs

Harvard Alumni Entrepreneurs (HAE) és una comunitat global de més de 20.000 emprenedors, inversors i liders
empresarials, distribuits en 22 capitols i més de 100 paisos. HAE dona suport a 'emprenedoria mitjangant la
formacid, la mentoria i les connexions estrategiques. Entre els seus programes principals hi ha HAE Accelerator, HAE
Academy i HAE Startup World Cup Regional, a més d’iniciatives que connecten fundadors amb coneixement
especialitzat, capitali oportunitats de creixement.

Web: harvardae.org

Sobre COSAIL Partners

COSAIL Partners treballa amb fundadors, consells, inversors, comunitats d’antics alumnes i institucions en la
interseccio de la governancga, 'assessorament i ’execucié. COSAIL és propietaria de Global Boards Alumni (GBA) i
n’assumeix la gestid, com a marca de formacié i comunitat orientada als assessors.
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COSAIL Partners: cosailpartners.com | Per saber més sobre Global Boards Alumni i el seu enfocament del
desenvolupament de competencies per a consells, visiteu alumnigb.com
Contactes de premsa

Harvard Alumni Entrepreneurs: Regina Ryan, presidenta | rryan@harvardae.org

COSAIL Partners: lvan Comerma | icp@cosailpartners.com
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